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	  我的留言
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      		曾鹏锦 问 常常关注 预祝老师端午节快乐！
	曾鹏锦 问 常常关注 预祝老师端午节快乐！
	杨天河 问 李老师新年好，祝您新春愉快、身体健康、万事如意！
	杨炳营 问 杨炳营学员，对您的《透视样板市场》课程提交如下问
	xeixizao 问 李老师，多分享、多交流。


    
	

    
	  公告

	  


	

   
    
	  最新评论

	  	 李老师您好，您的本篇文章5月30日被推荐到总裁网的
	 老师您好！您的本篇文章11月3日已经被推荐到网站首
	 有理啊
	 赞助营销的确是一种很先进的营销模式，学习了！
	 赞助营销的确是一种很先进的营销模式，学习了！
	 专家型性格的魂在于专业性；专家型性格的神在于权威
	 软件名称：铭选地理信息管理

用于管理各类区域性信
	 同意
	 期待下文
	 李延龙老师您好！您的本篇文章9月1日已经被推荐到网


	

    
    
	  教材工具

	  	促销兵法
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		中药国际化，从“小三”到“豺狼” 2011年05月30日 11:23:00

		

			  
标签：

			  传统文化  

			  中国传统文化  

			  国际化  

			  营销  

			  营销模式  

			  组织  

			  销售  
	
			  

  
			
			  2011年4月30日起，未经欧盟《传统植物药注册程序指令》注册的植物药将不得在欧盟境内销售和使用，这就意味着中药将在欧盟退市。中药如何才能够...

			  阅读全文>>


			


		
		  类别：营销战略 | 

		

		  评论(1) |  浏览(7509) |  收藏

		  

		

	  


	  
		

		中国营销性格之四：成吉思汗性格 2010年11月03日 09:29:16

		

			  
标签：

			  成吉思汗  

			  营销  

			  团队  

			  团队协作  

			  市场营销  

			  团结协作  

			  终端  
	
			  

  
			
			      一支金戈铁马的大军，横扫欧亚大陆，将整个元代的版图烙在这片美丽的山水之间。中国医药保健品营销风声水起，让所有人都不得不刮目相看的营销...

			  阅读全文>>


			


		
		  类别：品牌传播 | 

		

		  评论(1) |  浏览(7477) |  收藏

		  

		

	  


	  
		

		营销性格之三：恶俗性格 2010年05月27日 19:34:58

		

			  
标签：

			  性格  

			  营销  

			  企业  

			  消费者  

			  产品  

			  市场  

			  策划方案  
	
			  

  
			
			   所谓恶俗，是指某种虚假、粗陋、毫无智慧、没有才气、空洞而令人厌恶的东西，但是，有很多人竟会相信它们是纯正、高雅、明智或迷人的。而在中国医药...

			  阅读全文>>


			


		
		  类别：战略文化 | 

		

		  评论(1) |  浏览(5947) |  收藏

		  

		

	  


	  
		

		营销性格之二：专家型营销性格 2010年05月10日 10:03:47

		

			  
标签：
	
			  

  
			
			    专家型性格在医药保健品企业中应用比较多，特别是在以会议营销为主的企业是应用更是广泛，许多企业曾经提出过顾问式营销，而且开展过多次的专业的...

			  阅读全文>>


			


		
		  类别：管理创新 | 

		

		  评论(1) |  浏览(7339) |  收藏

		  

		

	  


	  
		

		解析中国企业营销性格 2010年01月12日 09:21:01

		

			  
标签：

			  策划方案  

			  营销  

			  性格  

			  企业  

			  企业营销  

			  营销经理  

			  团队  
	
			  

  
			
			  任何企业都有自己特定的营销模式、营销步骤、营销思路与营销面貌，所有的营销智慧集中体现在营销性格上，有人将中国医药保健品的营销分为三大类，传统...

			  阅读全文>>


			


		
		  类别：营销战略 | 

		

		  评论(1) |  浏览(8351) |  收藏

		  

		

	  


	
	

	

    
		
			我的留言

              
			

				最多只能输入150个文字，目前已输入 0 个字。
			  

              
			 匿名评论 
			  登陆账号：  密码： 找回密码 注册

			  匿名评论： 立即注册
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